Kraftkallan

FORETAG

Den 1 april blev Kraftaktorerna en del av elbolaget Bixia. Kraft-
aktérernas 50 000 kunder évertas darmed av Bixia, som efter
samgaendet har 300 000 elkunder och en omséattning pa 4,5
miljarder kronor. Det gor Bixia till Sveriges fjarde stdrsta elbolag.
Namnbytet sker successivt och ska enligt planerna vara fullt

genomfaort till den 1 oktober.

SAMMANSLAGNING

Kraftaktorerna blir Bixia

I utbyte mot kundstocken far
Kraftaktorernas tidigare
dgare, Bjdre Kraft och Sodra
Hallands Kraft, ett aktieinne-
hav i Bixia. En viktig del i
Bixias koncept ar just att
samla lokal kraft, och idag &gs
bolaget gemensamt av atta
lokala energibolag.

- Vi tror pa den kraft som
uppstdr nidr manga mindre
aktorer samarbetar och som
elmarknaden ser ut idag &r
allianser nodvéandiga om det
ska finnas alternativ till de
riktigt stora eljattarna, sédger
Tom Istgren, som ar VD pa
Bixia.

Lokal narvaro

Bixia ar det svenska elbolag som har
flest lokala kontor. Foretaget har kon-
tor pa 17 olika orter och finns repre-
senterade i Ostergotland, Sérmland,
Smaéland, Vistra Gotaland, Stockholm,
Halland och Skéne.
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— Det lokala &r en karnfriga for oss.
Det handlar badde om att behalla det
lokala dgandet och de lokala kontoren,
men ocksa om att ta tillvara pa den
lokala fornybara energi som produce-
ras av smé producenter. Forra aret var
Bixia ett av de elhandelsféretag som
kopte in mest smaskalig fornybar el,
sager Tom Istgren.
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Kommentar

Tycke uppstod direkt

Att som litet elhandelsforetag sta pa
egna ben pa en allt mer komplex och
hart kankurrensutsatt elmarknad har
blivit svarare for varje ar. Som agare
till Kraftaktérerna har darfor Bjare
Kraft och Sédra Hallands Kraft under
en tid sokt en partner som gor att vi
kan fortsatta att vara en persaonlig
och oberoende utmanare till de
dominerande elbolagen. | Bixia har
vi hittat var partner och jag kan

bara konstatera att 6msesidigt
tycke uppstod omedelbart. Bixia ar
sprunget ur samma idé som Kraft-
aktorerna, dar flera foretag gar
samman for att tillsammans skapa
ett starkare och mer uthalligt alter-
nativ pa elmarknaden.

Jag ar helt saker pa att samgaen-
det med Bixia gynnar Kraftaktérernas
kunder pa bade kort ach lang sikt.
Med den storre kastym som detta
innebar kammer vi att kunna erbjuda
bade fler och battre produkter och
tjanster framaover. Samtidigt behaller
vi det som alltid varit Kraftaktorernas
signum, en stark lokal férankring och
fokus pa personlig service. Jag bade
hoppas och tror att du som kund ska
kanna dig lika bekvam och valkom-
men med Bixia, som du gjort med
Kraftaktérerna!

Tommy Karlsson,

VD,
Sddra Hallands Kraft

Kraftaktérerna
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BIXIAS NYE FORSALJNINGSCHEF

¥ 1, stark lokal forankring ar
en av Bixias hornstenar, och

~

i den modellen passar
Kraftaktorerna helt perfekt.”

o

"Vi forenar det hasta
qv tva varldar

Samtidigt som det blev klart

att Kraftaktdrerna blir en del av
Bixia, tilltradde Flemming
Christoffersen tjansten som for-
saljningschef for Bixias foretags-
marknad. Han menar att samman-
slagningen forenar det basta av
tva varldar och att resultatet
gynnar Kraftaktorernas kunder.

— Bixia kan erbjuda en storre och
bredare produktportfolj och det inne-
bar att foretagskunderna fér en betyd-
ligt storre flexibilitet och ddrmed helt
andra mojligheter att agera pa elmark-
naden. Dessutom far man tillgang till
nagra av Sveriges absolut bésta elinko-
pare via Bixia Energy Management,
sdger Flemming Christoffersen.

— Samtidigt &r det viktigt att fram-

Personligt

Namn: Flemming Christoffersen
Alder: 46 ar

Familj: Fru och tva tonarsbarn
Bor: Halmstad

Flemming Christoffersen menar att samgaendet
med Bixia innebér att kunderna far en leverantor
med mer muskler, som kan erbjuda fler produkter
och fortsatt konkurrenskraftiga priser.

hélla att Kraftaktérerna gjort ett kanon-
jobb med fokus pé starka relationer och
bra, personlig service. Det &r ett arbets-
satt vi ska behalla och utveckla.

Narhet och personlig service

Foérutom namnbytet s& menar
Flemming att Kraftaktorernas fore-
tagskunder kommer att kénna sig
hemma och bekvama i det nya. Man
kommer att jobba vidare med samma
sdljorganisation samtidigt som konto-
ren i Angelholm, Vistra Karup, Laholm
och Ljungby kommer att behallas.

— Min ambition ar att vi ska fortsatta
att jobba decentraliserat och
i néra, personliga samarbe-
ten med vara kunder. En
stark lokal forankring ar en
av Bixias hornstenar, och i
den modellen passar
Kraftaktorerna helt perfekt.

En for alla - alla for en

Flemming har ldng erfarenhet av
elbranschen. De senaste tio aren har
han arbetat med elhandel inom Syd-
kraft/Eon-koncernen, och pa néira héall
foljt utvecklingen inom den svenska
elmarknaden.

— Det har successivt blivit allt svarare
fér mindre aktorer att hdvda sig i kon-
kurrensen och pé sikt blir det en fraga
om overlevnad. Genom att ingd i den
typen av allianser som Bixia represen-
terar, blir vi starka tillsammans och en
spelare som agerar direkt pa Nord
Pool. For kunderna innebér det att man
far en leverantér med mer muskler, som
erbjuder bésta tankbara service och
konkurrenskraftiga elpriser.

Aktuell: Ny forsaljningschef for Bixia
foretagsmarknad

Fritid: Ta hand om hem och familj.
Resor - garna till europeiska starstader.

Kraftkallan - ett nyhetshrev fran Kraftaktdrerna



BIXIA ENERGY MANAGEMENT

En av Sveriges basta
krafthandlare

I Bixia Energy Management har Bixias foretagskunder tillgang till nagra
av landets allra framsta inkopare av el. Vid nio tillfallen det senaste aret
har Bixia Energy Management placerat sig topp tre i Svenska Kraftnats
uppféljning och jAmfdrelse av balansansvariga i Sverige.

Enligt Stefan Braun, som ar VD for
Bixia Energy Management, dr det en
stor fordel for ett elhandelsforetag att
ha en egen krafthandel jamfort med att
anlita externa samarbetspartners for
inkopen.

— Med den volymen vi har inom
Bixia kan vi bedriva en effektiv handel,
som kan kopplas direkt till en flexibel
och kundorienterad produktutveckling.
Dessutom undviker vi alla mellanhan-
der vilket innebér att vi lattare kan
erbjuda attraktiva prismodeller, sdger
Stefan Braun.

Vad dr det da som gor att ni lyckas bdtt-
re dn manga andra?

— Forst och framst att vi arbetar kon-
sekvent med ett fungerande grund-
system, som vi sen kompletterar med
egna analyser och prognoser. Hur vél vi
sen lyckas handlar till slut om persona-
lens fingertoppskansla och yrkesskick-
lighet.

Pa vilket sdtt kan era kunder bdst dra
nytta av er?

— Det ar ju valdigt individuellt. Mot
vissa storre kunder jobbar vi primért
med rédgivning medan andra Gverléter
at oss att handla in hela deras forbruk-

BILD MARTINA WARENFELDT

Stefan Braun ar ansvarig for nagra av Sveriges skick-

ligaste elinkdpare pa Bixia Energy Management.

ningsvolym. Dér fir man se vilka behov
varje kund har och sen tillsammans
avgora vilken modell som passar bést.

Vaxande smaskalighet

Pa Bixia Energy Management arbetar
for ndrvarande tolv personer. Férutom
krafthandel p& Nord Pool ér en viktig
del i verksamheten att kopa in el fran
smaskaliga vind- och vattenkraftsprodu-
center.

— Vi koper idag fran drygt 450 mindre
elproducenter. Ambitionen &r att succes-
sivt 0ka direktinkdpen av narproduce-
rad och fornybar energi, genom att
gora det 1onsamt och enkelt fér produ-
centerna att silja sin el till oss, sdger
Stefan Braun.

Bixia - den nya tidens gudinna

* Vart nya foretagsnamn ar hamtat fran den kinesiska mytalogin, dar fodelse- och grynings-

gudinnan Bixia star for en ny tid. En ny, upplyst tid &r just det som Bixia representerar - en tid

dar fler bryr sig om var den el man férbrukar kommer ifran och dar man battre hushaller med

resurserna for att spara pa miljon. | Bixias framtid ar elen bade fornybar och narproducerad.

Idag racker den farnyhara elen inte till alla och Bixia ar darfor det elbolag som gor stérst sats-

ningar pa narproducerad och miljovanlig el.

Kraftkallan - ett nyhetsbrev frén Kraftaktorerna

Osaker host vantar

* Under sommaren har det inte enbart
varit varmt utan aven regnat en del.
Regnet har forbattrat den hydrologiska
balansen, som tidigare i &r bidrog till
att driva upp elpriset. Det har ocksa
visat sig att det i ar fanns mer sno i de
svenska fjallen an vad prognoserna
indikerade. Aven detta har forbattrat
den hydrologiska balansen. Bransle-
prisernas utveckling ar osaker pa grund
av varldsekonomins svaga utveckling,
vilket gor att fundamentala faktorer
som hydrologisk balans far storre infly-
tande pa elpriset.

Fortsatt stora nederbérdsmangder
kommer darfor innebara fortsatt press
pa spotpriset. Nyligen inleddes dock de
arliga karnkraftsrevisionerna som kam-
mer paga en stor del av hdsten vilket
bidrar till att halla uppe elpriset.. Mer
normala nederbérdsmangder kommer
att ge stigande elpris i takt med 6kad
elanvandning samt minskad karnkrafts-
produktion under revisionerna. Nar
karnkraftsrevisionerna ar slut ar det
troligt att elprisets uppgang dampas,
framforallt om temperaturen halls pa
en narmal niva. Vi befinner oss i ett
svarbedémt lage gallande kanjunk-
turens utveckling. Aven om hydrologin
styr priset mest i nulaget kan en vand-
ning i ekanomin fa priserna att stiga
snahbt.

Nord Pools spotpris, prisomrade Sverige
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Avsandare: Kraftaktdrerna
Box 1114, 262 22 Angelholm

Kontakta oss pa NY PRODUKT

Kraftaktorerna

Valkommen att kontakta nagon
av vara foretagssaljare om du har
fragar om ditt foretags elavtal
eller Kraftaktorerna.

Bixia Elpool Spot ar en av flera
nya produkter som Kraftaktér-
ernas kunder nu far méjlighet
att ta del av. Elpool Spot vander
sig till foretag som ar beredda
att ta en viss risk och som med
hjalp av Bixias kunniga fondfér-
valtare vill fa méjlighet till ett
lagre elpris.

Férsaljningschef
Flemming Christoffersen

0431-44 57 21
070-81317 29

Saljare
Gésta Andersson

0431-44 57 02
076-828 58 02

Niclas Bliicher
0431-44 57 04
076-828 58 04

— Vara erfarenheter och undersokningar
visar att intresset for den har produkten
ar som storst bland kunder som redan
har valt ndgon annan rorlig avtalsform,
R sdger Johanna Higg, siljare pa Bixias

0431-44 57 03
076-828 58 03

Foretagsmarknad.

Formanlig vinstfordelning
Nér du tecknar Elpool Spot sa later du

Henric Bengtsson Bixias fondforvaltare handla med det

0431-44 57 05

som motsvarar foretagets forvantade
076-828 58 05

ménadsforbrukning. Mélsattningen &r
att denna handel ska ge ett Gverskott

och darmed resultera i ett lagre pris dn
Jesper Wendel

0431-44 57 06
076-828 58 06

det vanliga rorliga elpriset.
- Var fondf6rvaltning har tre mycket
starka skl till att lyckas hitta 1aga pri-

. ser pd Nord Pool. Forst och framst vil-
Energikonsult

Tobias Nilsson
0431-44 57 07
076-828 58 62

jan att ha néjda kunder. Det andra &dr
att vi har infért en vinstférdelning som
innebar att kunder far tre fjardedelar av

vinsten medan resterande del tillfaller
fondférvaltningen.

Kraftkallan Féretag — Det tredje skilet ar att fondférvalt-

Informationsansvarig: ningen tar sitt ansvar vid en eventuell

Anna Fjellner
Tel: 0431-44 57 00
E-mail: fornamn.efternamn@bixia.se

Hemsida: www.hixia.se

7 19 september: Riksdagsval.
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Elpool Spot mojliggor
ett lagre elpris

Johanna Hagg, séljare pa Bixias Féretagsmarknad,
menar att Bixia Elpool Spot ar en produkt som
framfor allt passar de foretag som redan idag har

en viss del av sitt elpris i rorlig form.

forlust genom att avstd fran sitt eget
forvaltningsarvode. Det innebér alltsa
att fondforvaltningens resultat grundar
sig pd den egna prestationen, siger
Johanna.

Tryggt med erfarenhet

Precis som med ett rorligt elprisavtal s&
medfor valet av Elpool Spot ett viss
risktagande. Men erfarenheterna visar
att prisutvecklingen for Elpool Spot s
hér 1angt har varit gynnsam, och den
langa erfarenhet och kompetens som
Bixias fondforvaltare representerar nér
det giller elhandel é&r i sig en garanti
for att de alltid gor sitt yttersta for att
ge dig lagsta tédnkbara elpris.

7 Aktuellti energibranschen just nu: Indelning av snittomraden fr o m nov 2011
och planer for en nordisk slutkundsmarknad.

Kraftaktorerna

Kraftkallan - ett nyhetsbrev fran Kraftaktérerna
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PRODUKTION JOLLYMEDIA.SE, TEXTER ORDKONST.SE, TRYCK LJUNGBERGS TRYCKERI



